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Reconditionnement de Smartphone et magasin dans le Gard (30)

Annonce C1339309 mise a jour le 09 février 2026

Description de |'activité

Gard (30) : A vendre une entreprise de reconditionnement de Smartphone et magasin stable, en constante
progression, dans un secteur en plein boom.

Société crée depuis bientbt 10 ans, avec une croissance réguliére et un fort potentiel encore non exploité.
Anticipation d'une progression d'environ +30% sur le bilan 2025 (disponible dans les prochaines semaines).
Activité : Reconditionnement de smartphones (2 péles)

1- Achat - revente BtoB (gros et demi-gros) : - Recycleur - grossiste de smartphones d'occasion.
- La société bénéficie de contrats signés avec de grands groupes, garantissant un flux constant de produits
a des conditions d’achat trés compétitives.

Cette chaine d'approvisionnement, rare et difficilement accessible, n'est aujourd'hui pas exploitée a son
maximum.

Elle représente un levier majeur de croissance en volume et en marge, notamment pour :
- Une franchise,

- Un groupe de magasins,

- Un acteur souhaitant sécuriser son sourcing.

2- Magasin de vente et réparation (BtoC) : - Magasin implanté en centre-ville d'une des plus grandes villes
de la région, dans un local de 60 m2 dont la société est propriétaire des murs.

Le magasin propose :

- Vente de smartphones d'occasion, accessoires, réparation.

- La réputation et la fréquentation ne cessent de croitre.

- Le point de vente est tenu par un vendeur/technicien salarié, totalement autonome sur son poste.
- Le magasin est en résultat de rentabilité positif tout au long de I'année

Equipe / organisation :

- Effectif actuel : 3

- 1 salariés, 1 dirigeant salarié, 1 dirigeant non salarié.

Pour conserver les mémes résultats, un fonctionnement a 3 personnes est confortable.
- Possibilité en 2 personnes si profil motivé et polyvalent.

De nombreuses actions peuvent étre mises en place rapidement pour accroitre le chiffre :
- Développement Marketplace,

- Site e-commerce,

- Mise en place d'un CRM,

- Accélération du sourcing et des volumes B2B.

La société n'est aujourd'hui pas exploitée a 100%, principalement par manque de temps et du fait d'autres
projets en paralléle.

Potentiel de croissance immédiat pour un repreneur structuré.

La société se positionne a l'interface entre les grands groupes du marché, qui sécurisent un flux constant
d'approvisionnement, et les réseaux de distribution (grandes surfaces, zones commerciales, franchises).

Ce positionnement garantit un volume d'activité régulier.


https://www.retif.eu

Dans un marché tres concurrentiel, la force est d'étre agile et d'avoir un approvisionnement stable et d'avoir
diversifié nos canaux de reventes B2B, B2C, réparation.

- Potentiel encore sous-exploité (marketplace, e-commerce, CRM, automatisation).
- Process a formaliser (procédures, SAV, pricing).
- Refonte du logiciel de gestion a envisager.

Structure a taille humaine, mais bénéficiant des mémes contrats d'approvisionnement que les acteurs
majeurs du marché.

L'approvisionnement est sécurisé et les process sont en place.

La société peut fortement se développer avec un repreneur qui déploie un plan clair (franchise implanté,
marketplace, e-commerce, CRM, acquisition).

Accompagnement du repreneur possible apres cession pour assurer une transition fluide.
Surface commerciale : 60 m?

Surface totale : 60 m2

Eléments chiffrés :

2022 2023
331000 € 363 000 € 383 000 €
127 000 € 131 000 € 187 000 €
30 000 € 40 000 € 55000 €
23 000 € 29 000 € 63 000 €
19 000 € 24 000 € 58 000 €
2€ 2€ 2€

Logement de fonction présent : non

Informations sur la cession

Raison de la cession: Changement d'activité
Type de cession : titres de la société
Prix de cession : N.C.

L'affaire conviendrait .,
une personne seule , un couple ou des associés

pour :
Profil(s) possible(s) : professionel(s) , manager(s) , reconversion ou premiére installation
- En priorité une franchise, un groupe ou un repreneur expérimenté dans le
secteur (reconditionnement, retail téléphonie, distribution multimédia, grossiste
Type de repreneur B2B).
recherché :
- Validation du profil requis avant transmission des informations sensibles et
piéces comptables.
Localisation

Localisation : Gard, Languedoc-Roussillon

Indication sur la localisation : ville de ( 10 000 a 50 000 habitants )

Photos

Il n'y a pas de photos pour cette annonce.



