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Plateforme digitale de livraison de repas dans le canton de Vaud

Annonce C1337236 postée le  15/décembre/2025

Description de l'activité

Gros de Vaud : A vendre plateforme digitale de livraison de repas, active dans une ville majeure ainsi que 
les communes environnantes, bénéficiant d'une bonne visibilité et d'une base clients déjà établie.

Chiffres clés :

- 70'000 à 90'000 visites mensuelles.

- Environ chf 30'000 € de chiffre d'affaires mensuel.

- Bénéfice net d'environ 20 %, après commissions, frais de livraison et charges liées aux livreurs.

Atouts majeurs :

- Base de données de 9'000 clients.

- Portefeuille complet de restaurateurs partenaires transmis au repreneur.

- Aucun local commercial à reprendre.

- Aucun bail ni véhicule.

- Structure légère et flexible.

- Activité entièrement adaptable aux objectifs du repreneur.

Potentiel de développement :

La plateforme dispose d'un potentiel de croissance réel :

- Déploiement possible sur un rayon géographique plus large.

- Optimisation marketing et commerciale.

- Développement B2B/ partenariats locaux.

- Augmentation du panier moyen et de la fréquence de commande.

Actuellement, une campagne marketing est en cours avec un grand club sportif, offrant une visibilité 
importante et un levier de croissance supplémentaire.

Profil recherché :

Idéal pour un entrepreneur ou investisseur digital, un professionnel de la restauration ou de la livraison, ou 
encore pour toute personne disposant du temps et de l’expérience nécessaire pour structurer et accélérer 
le développement.

Le repreneur pourra soit poursuivre le modèle actuel, soit repenser la stratégie en fonction de sa propre 
vision. 

Éléments chiffrés : 

https://www.retif.eu


CA 32 000 €

Informations sur la cession

Type de cession : fonds de commerce

Prix de cession : 58 900 € 

Localisation

Localisation : à proximité de Suisse

Photos

Il n'y a pas de photos pour cette annonce.


